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Vaxande marknad for kyla

| detaljhandeln

Sverige har i jamforelse med manga
andra lander i Europa billig el. Detta
har gjort att vi darfor ligger langt efter
lander som t ex Spanien och Tyskland
nar det galler utveckling och anvéand-
ning av solpaneler pa vara fastigheter.
| takt med att solcellstekniken blir
allt effektivare, mer lattillganglig och
billig, 6kar mojligheten att rakna
hem en investering inom rimlig tid.
Nyligen presenterade handelsomradet
Vala Centrum utanfér Helsingborg
sina planer pa att tacka en sjattedel
av taket med solceller. Anlaggningen
ska bland annat hjélpa till med kyl-
ningen av fastigheten. Malet ar att
anlaggningen pa sikt inte ska gora av
med mer energi an ett nyproducerat
hus, alltsd 90 kWh/kvm/ar. Med stor
sakerhet kommer denna anlaggning
att foljas av fler. Dels pga den allt mer
kostnadseffektiva tekniken, dels pga
de expansiva planerna néar det galler
framtida handelsytor i landet.

Solenergi, pa troskeln till genombrott?

@ Annusalange utgor solenergi langt under en halv
procent av all energi som produceras i Sverige. Att
intresset har varit 1agt beror pa manga faktorer ut-
6ver Sveriges relativt laga elpriser. Sverige har gan-
ska fa soltimmar jamfort med sodra Europa och det
har hittills saknats effektiva losningar for att lagra
energin till de tillfallen man verkligen behdver den.
Dessutom har tekniken varit dyr, vilket dock &r na-
gotsom haller pdatt forandras. Att centrumytor kan
vara en spannande marknad for solceller ar just det
faktum att anlaggningarna gér av med mycket ener-
gi for att kyla byggnaderna, ndgot man kan rada
bot pa genom solcellsenergi under arets soliga och
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varma perioder. Byggnadstypen, med stora platta
tak, underlattar ocksa for installation av paneler. In-
dustrifaktaintervjuar ettstortantal installatorer och
kylteknikforetag vid ett par tillfallen per ar i sam-
band med konjunkturrapporteringen och noterar
att manga aktorer i branschen pekar pa just solcells-
teknik som en framtida marknadsmajlighet.

Lokala energiproducenter

En del av energiomstallningen till fornybara energi-
kéllor handlar om att produktionen flyttas fran cen-
trala anlaggningar till kallor narmare anvandaren.
Mojligheten finns ocksa att sélja ut Gverskottet av
den egenproducerade elen pa natet. En viktig driv-
kraft &r att gora tekniken anvandarvanlig for bruka-
ren. Dels handlar det om enkla affarsmodeller med
lattforstaeliga regler, dels om att styra och méata kon-
sumtionen pa ett smidigt satt.

Stora planer pa nya handelsomraden
Behovet av att sénka driftkostnaderna i befintliga
handelsanléaggningar ar storaoch mycket kanvinnas
genom att bara justera och trimma dagens anlagg-
ningar. Har finns en viktig funktion for teknikinstal-
latbren om man kan erbjuda en kundanpassad 16s-
ning som inbegriper bade teknikkunnande och en
god fastighetsekonomisk insikt.

Planerna for ny handelsyta i landet r expansiva.
Oavsett vilken teknik man valjer for att kyla lokaler-
na, skapar detta marknadsmajligheter for kyl- och
varmepumpforetagen. Enligt en farsk studie fran
HUI Research planeras det for omkring 2,4 miljoner
kvadratmeter ny handelsyta i kdpcentrum och han-
delsomraden, varav mer an hélften beréknas vara
fardigstallt inom fem ar. For att fa en uppfattning
om omfattningen innebar planerna ca 14 stycken
Mall of Scandinavia. Inte 6verraskande ar det i de
tre storstadslanen och tillvaxtregionerna i sodra
Sverige som lejonparten av investeringarna kommer
attske. Vastra Gotaland hamnar i topp nar det géller
planerade anlaggningar, fore Stockholms l&n. Beho-
vet av nya handelsytor hanger starkt samman med
befolkningstillvéxten och i detta fall har Stockholms
lan en sarstallning, med en arlig befolkningstillvaxt
pa 35 000 nya invanare per ar de senaste tio aren.
En annan trend inom handeln &r att antalet externa
handelscentrum minskar, men att ytorna i befintliga
och de som byggs 6kar. Okad koncentration och
konkurrens alltsd. En handelsplats idag ar mycket



mer an bara en kdplada. Behovet av att profilera sig
och erbjuda en unik képupplevelse &r, tillsammans
med tillganglighet och lage, av avgdrande betydelse.

E-handeln, hot och madjligheter

Samtidigt som planerna ar expansiva nar det galler
ny handelsyta i Sverige nar e-handeln nya rekordni-
vaer. Betyder dettaatt traditionell affarsyta minskar i
omfattning? Givetvis innebar utvecklingen en utma-
ning for dagens traditionella kedjor, som behover
komplettera sina handelsytor med en internetportal.
Kopmonstren hos den enskilde konsumenten for-
andras och blir mer personliga. Information om en
produkt och ett kopbeslut kan tas i bussen pa vagen
hem fran arbetet eller vid ndgon udda tid pa dygnet
nar man surfar p& mobilen eller lasplattan. Sjalva
kopet kan goras direkt eller i affaren nésta dag om
man vill komplettera informationen pa natet med en
personlig kontakt eller se varan i verkligheten. Man
kan ocksa vanda pa hela upplagget. Rena e-handels-
foretag 6ppnar ocksa butiker eller showrooms for
att skapa kundkontakt eller agera som upphamt-
ningsstalle. Aven denna trend kommer att markas,
sarskilt i storstadsregionerna dar konsumenterna
finns. E-handelns utbredning kan till viss del ses
som ett hot mot behovet av traditionell handelsyta.
Samtidigt skapas forutsattningar for nya lokaler.
Kluster av e-handelsaktorer etableras pa stallen som
ar strategiska nar det galler bade lager, distribution
och direkthandel. En strukturomvandling som kréa-
ver nya ytor och anlaggningar med behov av bade
komfortkyla och kommersiell sadan. Den pagaende
omstruktureringen av handeln innebar omflytt-
ning fran stadskarnor, till externa handelscentrum,
fran anlaggningar med sdamre konkurrensformaga
till expansiva och framgangsrika handelsmecka,
tillkomst av nya distributionsanldggningar med e-
handelsinriktning etc, vilket sammantaget skapar
goda forutsattningar for kyl- och varmeforetagen att
gora nya affarer. Till detta kommer befolkningsok-
ningen, som innebar 6kad kopkraft totalt sett i lan-
det, samturbaniseringen som omférdelar kopkrafts-
resurser till véaxande regioner. Med mojligheter att
spara pengar pa sankta driftkostnader samt viljan
hos fastighetségare och hyresgaster att halla en hog
miljoprofil, tillsammans med effektivare och mer
kundanpassade energildsningar, som t ex solcells-
tekniken, finns det spannande affarsmajligheter for
duktiga och lyhorda kyl- och varmepumpforetag. #




